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Principales reglas para superar

Informacién por parte del personal especializadd GEEI D .

Valencia, sobre los aspectos técnicos, recursaarsamientas objeciones de tus clientes
fundamentales para la creacion de una empresa.

Programa Creacion de Empresas: Objetivos:

Obijetivos béasicos I Incorporar técnicas y habilidades para mejorardssitados
+ Factores clave de éxito en un negoci JERaAe ala hora de rebatir las objeciones de los clientes

+ Como financiar proyectos innovadore Estudiar en profundidad casos reales con distiipiatogias
Plan de Empresa: Aspectos técnicos de clientes para asentar conceptos, técnicas idaalss
+ Plan de Marketing = planteadas.

Analizar métodos que permitan que el cliente exposgs
objeciones de forma natural.

* Plan de Operaciones/Produccion
¢ Plan de Recursos Humanos

¢ Plan Econémico-Financiero Programa:

e Estructura Juridico-Legal * Qué hacer cuando un cliente plantea una objecion

¢ Resumen Ejecutivo = ' » Objeciones sinceras y falsas: ¢, como distinguirlas?

Miércoles 13 v 27 Octubr de 16:30 a 20:00 | « Principales reglas a cumplir para superar objesione

» Pasos a seguir para superar las objeciones
e Técnicas para rebatir objeciones
« Principales errores a evitar

Htettor general del IMPIVA,
Jueves, 14 de Octubre de 16:30 a 20:00 h.

DehMoragues, clausur6
@lgado martes 21 de septiemi
ekEl Valencia, una nueva
ddit de losPREMIOS CEEI
IMPA/ 2010 Valenciaen donde
se hizo entrega del galardébn comdlejor Proyecto
Empresariala la empresaMovilidad Urbana Sostenible, S.L.
(MOVUS), y al de Mejor Trayectoria Profesionala la
empresalngenia Telecom, S.L.

Por otra parte, los dosAccésitsde proyectos recayeron ¢n
Litebi, S.L y Celeromics Technologies, S.L

Aprende a reducir los costes financieros

Objetivos:
Saber manejar la realidad de todos los costesdi@ars que
se generan en el seno de las empresas.

Saber que no sélo negociando con bancos podemosirgd
nuestros costes financieros, ya que tanto la gedgédcobros
y pagos, como un correcto ajuste de la financiaciis
permitiran disponer de una financiacibn adecupda
optimizando su coste.

Saldn Internacional de la Franquicia,

Oportunidades de negocio y Comercio asociac

Programa:

Del 21 al 23 de Octubrabre sus puertas SIF&Co. + La importancia relativa de los costes financierasla
El certamen de reconocido prestigio internaciomagntiene st cuenta de resultados

vocacion de servicio, buscando nuevos mercadosnglad@| « La estructura financiera en el balance. Financiacé
conocer las ideas mas innovadoras y confiables|esistema largo y corto plazo

de franquicia. La diversidad de expositores y dartizgoen € . | 5 importancia de los plazos de cobro y pago

sector, convierten esta Feria en el Iugar idealnd® s€ . E|valor del dinero en el tiempo y su coste

concentran las mejores « ¢ Qué coste nos supone mantener productos almas@ngdo

oportunidades de negocios.
Jueves, 28 de Octubre de 16:30 a 20:00 h.

(Gratuito para emprendedores)
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