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Una manera de hacer Europa

CONTEXT SECTORIAL

La impressié 3D és un grup de tecnologies de
fabricacié de productes per addicié on un objecte
tridimensional es crea mitjancant la superposicio de
capes successives de material (generalment plastic
o derivats).

El nombre d'empreses espanyoles dedicades a
activitats d'impressio 3D i derivats (CNAE 2009 —
181) ascendeix a 12.577 a finals de I'any 2017. A
la Comunitat Valenciana el nombre d’empreses
ascendeix a 1.289 empreses, el 10,24% del total
nacional.

Tot i el descens del nombre d'empreses en els darrers
anys (tant a la Comunitat Valenciana com a nivell
nacional), trobem en el sector un gran volum de
facturacio. Cal recordar que és un sector en
creixement amb previsions molt positives en els
proxims anys, cosa que afavoreix la creacié de noves
empreses.

EVOLUCIO DEL NOMBRE D’EMPRESES D’ARTS
GRAFIQUES | SERVICIS RELACIONATS, COMUNITAT
VALENCIANA, 2012-2017
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AMENACES

Major competéncia potencial per menor cost de la
tecnologia (reduccié de les barreres d’entrada)

Facilment imitable en productes més geneérics
(disponibilitat per trobar productes similars en el mercat
a menor cost)

Demanda ocasional per no ser productes “necessaris”
Desconeixement de |'evolucio del mercat

PUNTS FORTS
Base tecnologica (no accessible per a qualsevol public)
Pocs establiments a una mateixa zona
Sistema comercial innovador
Varietat de productes a produir
Facilitat per adquirir les primeres materies

OPORTUNITATS
Negoci nou
Nou segment de mercat dins del sector de la impressié
Poca competencia actual
Personal no requereix una elevada formacié

Disminuci6 de preus en la tecnologia repercutin
positivament en |'oferta i la demanda

PUNTS FEBLES
Requereix d’una important inversio inicial

Cal estar actualitzat de forma continuada (tant a nivell
tecnologic como formatiu)

Dificil diferenciar-se

ANALISI DE LA DEMANDA

DIMENSIONS DEL MERCAT

Donat el component tecnoldgic del producte i el servici del qual s’esta parlant, el mercat potencial augmenta any
rere any degut a les variables socidemografiques i de comportament (cada volta més empreses implementen este
tipus de productes). S'estima que la despesa en impressio 3D creixera un 27% anual fins al 2019, amb una

generalitzacié del seu Us cada volta major.

CLIENTS

Persones entre 25 i 50 anys, pel seu presumiblement major poder adquisitiu, i empreses que desitgen incorporar-

hi impressores 3D.

Fitxes d’Activitats Empresarials

www.recursosparaemprendedores.es
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ANALISI COMPETITIVA A LA COMUNITAT VALENCIANA

Una manera de hacer Europa

La major part de les botigues d'impressi7 3D se situen a les provincies de Valéncia (55,57 %) i Alacant (35,37 %),
mentre que a Castell6 es localitza el 9,06% restant.

La forma juridica més comuna en este tipus d’empreses és la Societat Limitada (51,34%), seguida de la d’Autonom
(40,39%).

QUINS SERVICIS PUC OFERIR AL MEU CLIENT?

SERVICIS BASICS SERVICIS COMPLEMENTARIS
Venda d'impressores Escanejat i impressio a escala de persones
Activitats d'impressio i arts grafiques Assessorament i cursos de formacio

Servicis relacionats amb les arts grafiques

CARACTERISTIQUES BASIQUES DE L'EMPRESA D'IMPRESSIO 3D TIPUS

CNAE/SIC 18.12/27.41

IAE 474

Condici¢ juridica Societat de Responsabilitat Limitada

Facturacié 401.000 euros

Localitzacio Barris de poblacions principals i secundaries

Personal i estructura organitzativa Emprenedor i 2 persones (sovint de caracter familiar)

Instal-lacions 100 m2 distribuits entre taller, magatzem i zona de venda

Clients Particulars que viuen o fregienten (25-50 anys) la zona i
empreses

Ferramentes de promocié Boca en boca, retol, associacions de comerciants, publicitat

a medis de comunicacio locals, marqueting digital (xarxes
socials i pagina web, aixi com ferramentes de cerca)

RECOMANACIONS

Com que es tracta d'un sector en el qual existeixen avancos tecnologics continus, és important que tant la teua
maquinaria com els coneixements tecnics de les persones que treballen a la teua empresa (en cas de contractar
personal) estiguen degudament actualitzats.

Estudia la teua competéncia més propera i diferencia-t'hi mitjancant I'oferta de servicis complementaris.

Per ultim, no oblides que la imatge de I'establiment és de gran importancia, de manera que cal que la cuides i
gue et dones a conéixer mitjancant diferents ferramentes. Destaquem el desenvolupament en el mén digital, per
exemple mitjancant una pagina web clara i facil d'utilitzar o fent Us de xarxes socials de forma continua, aixi com
altres ferramentes del marqueting digital. Amb tot aix0, podras arribar al maxim nombre de persones i aconseguir
atraure el teu public objectiu.

ENLLACOS D'INTERES

www.camerdata.es - www.ine.es - www.upv.es - www.eleconomista.es - www.einforma.com

Fitxes d’Activitats Empresarials www.recursosparaemprendedores.es



